78. Co nowego w PrestaShop? - Mateusz
Osiecki i Krystian Podemski - PrestaShop

Sa nawet agencje, ktére oferuja petna nakitadke. PrestaShop normalnie jest bardziej zorientowana na
dziatalnos¢ B2C. Ta naktadka zmienia PrestaShop w platforme hurtowa i mozna to sprzedawac jako taki
box, jako taka ustuge wykonania platformy hurtowej na oprogramowaniu PrestaShop, gdzie normalnie
moglibysmy nie pomysleé, ze to jest wykonalne. W zasadzie nic nas nie ogranicza, jezeli chodzi o
PrestaShop, oprécz budzetu i czasu potrzebnego na wykonanie tych realizacji.

Czes¢! Nazywam sie Grzegorz Fratczak, a to jest podcast ,Rozmowy na Zapleczu”, w ktérym wraz z
wiascicielami sklepéw internetowych i e-commerce menedzerami zgtebiam tajniki prowadzenia
biznesu w sieci. Szczerze, bez pudrowania rzeczywistosci i po ludzku. Bo to ludzie sprzedaja, ludzie
kupuja i ludzie pracuja, zeby to wszystko sprawnie dziatato. Zapraszam!

Grzegorz Fratczak: Czes¢é wszystkim. Dzisiaj bedzie o Prescie, a doktadniej o tym, co nam PrestaShop
szykuje w nadchodzacym roku, co sie wydarzylo w tamtym roku, co sie udato, co sie nie udato. Bede
bardzo mocno ciagnat za jezyki dwie wspaniate osoby, ktére reprezentujg PrestaShop w Polsce, czyli
Mateusza Osieckiego i Krystiana Podemskiego. Zaraz sie przedstawia.

Natomiast dzisiaj bede chciat dowiedzie¢ sig, co sie wydarzyto w réznych zakresach: odnosnie do
tego, co sie dobrego i ztego wydarzyto z punktu widzenia sklepéw internetowych, z punktu widzenia
partneréw technologicznych, agencyjnych, z punktu widzenia programistéw, bo przeciez
programisci tez sa potrzebni, ale takze i partneréw agencyjnych. Dobrze méwie? Chyba tak i
bedziemy o tym moéwié, wiec zapraszam do stuchania. Mysle, ze kazdy stuchacz czegos ciekawego
sie dowie. Szczegodlnie jesli jestes na PrestaShop albo planujesz wejsé na te platforme juz niediugo.

Moim gosciem jest Mateusz Osiecki, ktéry jest Country Managerem. Tak to sie nazywa, czy jeszcze
inaczej?

Mateusz Osiecki: Doktadnie tak Grzegorz. Czes¢ wszystkim! Dzieki za zaproszenie do Twojego podcastu.
Doktadnie taka role rzeczywiscie w PrestaShop sprawuje od listopada 2021 roku az po dzis dzien. Mam
nadzieje, ze jeszcze tutaj zostane jaki$ czas. Presta sie dynamicznie rozwija i dobrze by¢ czescig tego
procesu.

G.F: Tak. Mateusz dziekuje, Zze jestes. Bo wiecie, Mateusz jest kilka dni po wizycie w szpitalu. Nie
bedziemy wchodzi¢ w szczegéty, ale wyglada dobrze i uSmiecha sie, wiec chyba nie byto strasznie.
Nie polecam, ale z drugiej strony, zdrowy i caly jest Krystian. Krystian, co ty robisz w tej Prescie
oprocz tego, ze jestes albo bytes Tech Ewangelista PrestaShop? Dobrze méwieg?

Krystian Podemski: Dobrze méwisz. W zasadzie jest tak, ze nadal tym Tech Ewangelista jestem. Natomiast
moje obowigzki nie dotycza teraz tylko i wytacznie rynku polskiego; sa bardziej zorientowane na
community globalne i bardziej wokét projektu open source, a nie produktéw firmowych PrestaShop.

Natomiast z Mateuszem i z Karoling, ktéra réwniez jest czescig naszego polskiego zespotu, staramy sig,
zeby rzeczy w Polsce dziaty sie dobrze, dynamicznie i zeby Presta rosta.

G.F: Taka dygresja, moja osobista: ostatnio styszatem taka opowiesé, z jednego ze sporych software
house’éw, ze ktos jechat i starat sie o wize do bodajze jednego z krajéw arabskich i napisat sobie w
funkcji, przy aplikowaniu o wize ,Tech Ewangelista”. Dostat te wize, natomiast po tygodniu ja cofneli
- troche sie Zle kojarzy ewangelista w krajach arabskich. Wiec Krystian, taka dobra rada jak bys$
kiedys jechat do Dubaju, to zmieh nazwe. Ciekawe.

K.P: Dobrze, bede pamietat. Dzieki, dzieki, zawsze takie informacje sg cenne.



G.F: Ztota rada na poczatek. Jako Zze mamy wiecej stuchaczy z poziomu e-commerce'éw (i wiascicieli,
i e-commerce manageréw), to co dobrego w takim razie stato sie w tamtym roku dla takich wtasnie
wiascicieli sklepéw na PrestaShop? Co tam dobrego sie stato? Powiedzcie mi, od czego byscie
zaczeli?

M.O: To co, kto idzie na pierwszy front? Krystian chcesz zacza¢ czy moze ja mam?
K.P: Mateusz, Smiato, Smiato. Mysle, ze obaj mozemy powiedzie¢ sporo dobrego.

M.O: OK. Z mojej perspektywy, ktéra wiaze sie bardzo scisle z celami, ktére mi zostaty postawione na tym
stanowisku, takimi sukcesami, ktérymi warto sie pochwali¢, ktére udato sie nam wspdlnie zbudowaé w
zesztym roku to przede wszystkim poszerzenie grona partneréw technologicznych. Partnerzy
technologiczni to tak naprawde dostawcy konkretnych rozwigzan, konkretnych modutéw w ekosystemie
e-commerce, ktérzy wzbogacaja platforme PrestaShop o konkretne rozwigzania dla witascicieli sklepdw
internetowych. W naszym przypadku to byty takie brandy jak, chociazby Brutto, Comfino czy RBO. To s3
gracze z segmentu fintechowego, finansowego, ale tez do grona oficjalnych partneréw dotaczyty takie
marki jak Ceneo, chociazby, czy edrone — jedna z bardziej popularnych platform automatyzacji
marketingowej, czy wreszcie CyberFolks, ktéry jest oficjalnym dostawca hostingu dla polskich
merchantdow i ktéry tez posiada najwieksza baze klientéw wsrdd polskich useréw czy polskich sklepow
opartych na naszym silniku.

Takze to na pewno cos, co udato sie zrealizowac i czym warto sie pochwali¢, jesli chodzi o dokonania z
zesztego roku. A z takich mniejszych, aczkolwiek fajnych inicjatyw, ktére udato sie nam zrealizowaé, to na
pewno po raz pierwszy w historii pojawiliSmy sie na targach eHandlu kolektywnie, czyli z naszymi
agencjami partnerskimi. Udato sie, mysle, te marke PrestaShop pokaza¢ bardzo, bardzo dobitnie, na duzej
skali. MieliSmy tez okazje z Krystianem zaprezentowac sie przed widownia targow eHandlu, wraz z tymi
agencjami takze to taki drugi, aczkolwiek troszeczke moze mniejszy sukces, ktdéry przychodzi mi do gtowy
za zeszty rok.

G.F: OK, to od strony takiej bym powiedzial szerokiej, a z drugiej strony sama PrestaShop sie
rozwineta, bo wyszta 6semka. Niektorzy jg zwa 1,8. A jak jest naprawde, Krystian?

K.P: Naprawde jest to faktycznie wersja d6sma, poniewaz zmieniliSmy sposdb wersjonowania
oprogramowania i ta jedynka, ktéra nigdy niczego nie znaczyta, w tym momencie zostata usunieta. Zostato
nam 8.0. W zasadzie w czasie, w ktdérym to nagrywamy, juz jest dostepna wersja beta w wersji 8.1
PrestaShop, takze idziemy do przodu. Wszystko sie rozwija. | faktycznie w zesztym roku najwiekszy sukces
to ewidentnie wydanie nowej, gtdwnej wersji PrestaShop.

Natomiast poza tym jeszcze z punktu widzenia produktéw firmowych mysle, ze warto wspomniec o
rozwigzaniach takich jak PrestaShop Marketing with Google czy chociazby PrestaShop Facebook, ktére
réwniez zyskaty rzesze uzytkownikéw w Polsce i ogdélnie w catej Europie, na catym Swiecie. S to produkty
state rozwijane przez firme PrestaShop. | takich modutdw z serii Essentials wyszto troszeczke wiecej. Mamy
rowniez PrestaShop Checkout i pare innych rozwigzan, ktore na razie sg dostepne we Francji, natomiast na
pewno beda réwniez lokalizowane na inne rynki.

Mysle, ze warto tutaj podkresli¢, ze firma jako taka, skupia sie na tym, zebysmy instalujgc Presta
PrestaShop, mieli te podstawowe narzedzia jak najbardziej dostepne. Natomiast faktycznie corem biznesu
jest nadal projekt open source i on jest stale rozwijany. Ta wersja dsma jest niewatpliwie duzym krokiem
naprzéd, jezeli chodzi o rozwdj produktu, rozwdj oprogramowania.

G.F: No wiasnie, to jest z jednej strony to, z drugiej strony wyszly tez ciekawe rozwigzania
technologiczne, bo wyszta wtyczka, ktéra pozwala mieé¢ headlessowe rozwigzanie na Prescie, tak?
Robiona przez jednego z partneréw Binshops, jesli dobrze pamietam. Dobrze méwig?

K.P: Zgadza sie. Nie kojarze akurat w tym momencie, czy to sa oficjalni partnerzy PrestaShop, na pewno
jest to jednak agencja, ktéra wspiera réwniez rozwdj projektu open source. Jest to agencja z Kanady, ktéra
stworzyta faktycznie modut, ktéry pozwala dodac¢ warstwe API, REST API do oprogramowania PrestaShop,
ktére podzniej pozwala nijako odseparowac ten front sklepu od backendu sklepu, dzieki czemu mamy
PrestaShop w wydaniu headlessowym. Stworzyli réwniez aplikacje mobilng, dzieki ktdérej ich klienci
zdotaliby zwiekszy¢ sprzedaz na urzadzeniach mobilnych i dac ten lepszy experience swoim klientom,
swoim uzytkownikom na urzadzeniach mobilnych. To tylko pokazuje, jak elastycznym oprogramowaniem
jest Presta Shop i tak na dobra sprawe mozemy miec podstawe w postaci oprogramowania PrestaShop.
Natomiast musimy to troszeczke porownac¢ do LEGO — oprogramowanie PrestaShop to jest taki set



bazowy, a my mozemy dodawac kolejne elementy z innych setéw, mozemy dodawac kolejne klocki, dzieki
czemu powstanie nam zestaw, ktory jest wart ogromne pienigdze i ktory pokrywa potrzeby merchantow
na catym rynku e-commerce.

G.F: My dla jednego z klientéw robimy takie headlessowe rozwigzanie i tez bodajze korzystamy z
Binshops, ale tam jest bardziej zaawansowane to rozwigzanie. Ponad roczny projekt - duze
rozwigzanie dla duzego gracza z Polski. Jak tylko skonczymy damy Wam znaé, ale projekt jest bardzo
rozwojowy. Natomiast ja przyznaje, ze jak uslyszatem, ze zrobili tez mobilng aplikacje, to mi sie
scyzoryk w kieszeni otwiera, bo uwazam, ze 95% sklepéw w ogdle nie powinno sie skupia¢ na
robieniu mobilnej aplikacji, bo strasznie ciezko kupi¢ ruch na nasz sklep, a co dopiero zachecié¢
klientéw do instalowania jakiejkolwiek aplikacji. Ja tu zawsze méwie: zobaczmy, ile wysitku kosztuje
Zabke, Orlen czy Rossmann zachecenie do tego, zeby ludzie chcieli zainstalowaé te aplikacje, a i tak
wiekszos¢ sie nie instaluje. Zazwyczaj te aplikacje, jak sie instaluje, to sg statystyki, ktére moéwia, ze
po paru dniach s3 odinstalowanie, wiec ja nie polecam wiekszosci. Naprawde zastanéwcie sie dwa
razy, jak Wam przyjdzie do glowy pomyst na instalowanie aplikacji mobilnej, a péZniej przyjdzcie do
mnie i Wam to wybije z glowy. Chyba Zze mnie przekonacie, ale to taka moja dygresja, bo naprawde
s3 lepsze pomysty na zoptymalizowanie PrestaShop. Przeciez mozna samo PrestaShop
zoptymalizowac tak, zeby bardzo szybko dziatato na mobile i aplikacja nie jest potrzebna. Dobrze
moéwie Krystian? Masz takie doswiadczenia, ze dziataja, Smigaja wreszcie?

K.P: Akurat, jezeli méwimy o optymalizacji PrestaShop, to wtasnie w ramach targéw eHandlu mielismy
okazje zaprezentowal prace jednej z agencji partnerskich. Jest to agencja DIH i oni zrobili taka
optymalizacje witasnie pod wskazniki Core Web Vitals, ktére zostaty zaprezentowane i wdrozone przez
firme Google do w zasadzie catej sieci. Za nimi podazamy, za ich wskazéwkami staramy sie optymalizowad
te sklepy. | takie jak nie tylko ta agencja partnerska, ale réwniez inne agencje w naszym ekosystemie
udowadniajg, PrestaShop mozna optymalizowad, mozna stworzy¢ wersje mobilng, ktéra jest uzyteczna.

Natomiast jezeli chodzi o aplikacje mobilne, uwazam, ze jest tutaj dla nich obszar, szczegdlnie w tych
sklepach i w tych stronach internetowych, gdzie ustuga jest wielokrotnie powtarzana. Czyli jezeli mamy
aplikacje Zalando — osobiscie wole uzy¢ aplikacji, poniewaz zakupy jestem w stanie zrobic¢ o wiele szybciej.
Jezeli mamy aplikacje na przyktad blokowania wizyt, czy to u barbera, czy gdziekolwiek indziej, réwniez
uwazam, ze aplikacja na telefon faktycznie jest lepszym wyborem. Natomiast widzimy po réznych
graczach w e-commerce, na przyktad po x-komie i po innych duzych graczach, ktérzy dopiero po jakims
czasie zaczeli wdraza¢ te aplikacje mobilne, ze musi by¢ jakas warstwa zachety dla uzytkownikdw, zeby
skorzystali z aplikacji, a nie wersji przegladarkowej witryny. Czyli np. mamy rabaty tylko i wytacznie dla
uzytkownikdéw aplikacji mobilnej. To sie optaca, bo mozemy sie z nimi inaczej komunikowac, przez
powiadomienia push, chociazby.

G.F: Ja mysle, ze jedna z gtéwnych rzeczy, ktére determinuja, czy robi¢ aplikacje, to czy nasi klienci
robig raz na miesigc, raz na dwa miesigce zakupy u nas, bo jesli robig rzadziej, to mysle, ze zadna
osoba sie nie zdecyduje na instalowanie i przechodzenie catego procesu. Ja tez mam aplikacje, np.
Allegro, z ktérego czesto korzystam czy inne aplikacje. Natomiast wspomniatas tu Krystian tez o
targach eHandlu tak jak Mateusz. Witasciwie, jesli chcecie drodzy Stuchacze z nami pogadaé, to 6
kwietnia, bodajze tuz przed swietami Wielkanocnymi bedziemy. Mateusz zaprosit nas, zebySsmy tam
wzieli udziat i tez mozecie mnie spotkaé. Ja zazwyczaj lubie byé w swoim biurze, nie wychodzi¢ za
bardzo poza Ursynéw i ten budynek. Natomiast Mateusz mnie przekonat, ze warto wzig¢ udziat.

M.O: Daleko na pewno nie bedzie.

G.F: Tak. Jedna z nielicznych okazji, zeby mnie tam spotkaé, bo Mateusz i Krystian to pewnie czesciej
wychodzj z norki niz ja. Dobrze méwieg?

M.O: Zgadza sig, zgadza sie zdecydowanie.

G.F: Tak, ale ok, czyli z jednej strony mamy te aplikacje headlessowy, a jakies$ bardziej zaawansowane
rzeczy, ktére widziates, ze zostaly wypuszczone w tamtym roku, masz? Mdgtbys wylistowaé, zeby
pokazaé tutaj stuchaczom co tak naprawde fajnego i duzego mozna zrobi¢ na Prescie? Moze nie
bedziemy tez podawac réznych sklepéw, bo to czasami s3a tajne informacje. A z drugiej strony wezcie
pod uwage, ze w wiekszosci tych rozwigzan na froncie nie zobaczycie, bo wiele automatyzacji jest od
strony backendu.

K.P: Mysle, ze to jest bardzo stuszna uwaga. Ciezko bytoby pokazac stuchaczom. Natomiast moge ich
zapewnié, ze zaawansowane rozwigzania na PrestaShop powstaja, co dowodzisz Ty i Twoja agencja



Convertis, co dowodza rézne inne agencje z naszego ekosystemu. Nie wiem, o czym konkretnie mogtbym
powiedzie¢, co wyszto zesziym roku, natomiast widziatem wiele projektow, ktére, chociazby taczyty B2C i
B2B, tworzac zaawansowane platformy hurtowe na PrestaShop. Sa nawet agencje, ktére oferuja petna
nakfadke. PrestaShop, ktéra normalnie jest bardziej zorientowana na dziatalnos¢ B2C. Ta naktadka zmienia
PrestaShop w platforme hurtowa i mozna to sprzedawacd jako taki box, jako taka ustuge wykonania
platformy hurtowej na oprogramowaniu PrestaShop, gdzie normalnie moglibysmy nie pomysleé, ze to jest
wykonalne. W zasadzie nic nas nie ogranicza, jezeli chodzi o PrestaShop, oprécz budzetu i czasu
potrzebnego na wykonanie tych realizacji. | warto tutaj réwniez jeszcze raz powiedzieé, ze bardzo wiele z
tych zaawansowanych mechanizmoéw jest gdzies tam po stronie back office, po stronie zarzadzania
zamowieniami. Chociazby automatyczne dopasowywanie produktéw do kartondw. Wiem, ze chyba x-com
ma taka maszyne, ktérej dobiera karton, pakuje produkty z zamdwienia. Chyba x-com chwalit sie czyms
takim, wtasnie, ze maja takiego specjalnego robota. Merchanci na PrestaShop raczej takich robotdw nie
maja. Natomiast wiem, ze powstawaty takie rozwigzania, chociazby pozwalajgce obstudze lepiej zarzadzac
kartonami, opakowaniami potrzebnymi do tego, zeby spakowac¢ zamdwienie, ktére sugerowaty, w jaki
sposodb to zrobi¢ na bazie listy produktéw z danego zamowienia. | jest to zaawansowane rozwigzanie,
poniewaz wptywa na to, w jaki sposéb pakujemy produkty, to, w jaki sposdb wypetniamy te kartony itd.
Jest to dos¢ ztozony temat. Natomiast takich rozwigzan jest cate multum na PrestaShop.

Z gtowy pamietam jeszcze o czyms takim, ze jezeli mamy wiele magazyndw i produkt jest dostepny w
kilku z nich, klient pochodzi, powiedzmy, z kujawsko pomorskiego, najblizszy magazyn mamy 100
kilometréw od jego miejsca zamieszkania, to automatycznie obstudze sklepu, logistyce, zostanie
zasugerowany ten magazyn, zeby zrealizowaé zamoéwienie. To sg takie niuanse, ktére gdzies tam
wychodzg podczas dziatalnosci danego merchanta, danego biznesu. Jezeli jest jakas potrzeba biznesowa,
to jezeli mamy wykonawece, to nic nas nie powstrzymuje, zeby taka funkcjonalnos¢ doda¢ do PrestaShop.
Jest tutaj petna dowolnos¢ i to jest magia posiadania oprogramowania o otwartym kodzie. Jezeli mamy
wykonawce, jezeli mamy czas i pienigdze mozemy wykonac¢, co ham sie podoba zazwyczaj.

G.F: Dzieki za te przykiady. No ale pytanie tez podstawowe: wiemy, co sie wydarzyto, a co sie planuje
w tym roku i na przyszty rok?

K.P: Mysle, ze najwazniejsza informacja jest wydanie PrestaShop 81 i kontynuowanie rozwijania
PrestaShop 8. Natomiast, jako ze zmienilismy cykl wydawniczy i teraz od kazdej wersji gtdwnej dajemy
sobie od 12 do 18 miesiecy na to, zeby wydac¢ kolejna wersje gtdwna, tuz po wydaniu wers;ji 8.1 PrestaShop,
zespdt i cata spotecznosé zebrana wokdt projektu open source skupi sie na rozwijaniu wersji dziewiatej
PrestaShop.

| tam mamy kilka planéw. Nic, co teraz powiem, nie jest w stu procentach pewne. Natomiast mamy jakas
roadmape, za ktérg podazamy. Biorac pod uwage fakt, ze cykl wydawniczy prowadzimy w taki sposdb, ze
jezeli nie dowieziemy jakiejs funkcjonalnosci w odpowiedniej stabilnosci, to po prostu ona idzie do kolejnej
wersji, moge powiedziec o kilku planach. | te kilka plandw to na pewno: zoptymalizowane dziatanie regut
koszyka w PrestaShop — kompletne przepisanie tego mechanizmu po to, zeby dziatat stabilnie i zeby
rozwigzac problemy z naliczaniem niektdrych stawek, podatkéw w niektérych scenariuszach brzegowych
z uzywaniem znizek procentowych, czy chociazby optymalizacja wydajnosci samej platformy. Bedzie
rowniez wiele projektdw zwigzanych z aktualizacja PrestaShop do jeszcze nowszej wersji PHP, a takze
wersji frameworka Symfony, ktory napedza niemal cate back office PrestaShop w tym momencie. Takze
ten etap migracji rowniez bedzie rozwiniety. Jest réowniez wiele innych projektow, ktére gdzies tam jeszcze
s3 na etapie analizy i sprawdzania tego, jakie s mozliwosci wykonania ich.

Dodatkowo warto tutaj podkresli¢, ze jako ze to jest wersja dziewiata, czyli gtdwna, mozemy pozwoli¢
sobie na nieco wiecej. Mozemy pozwoli¢ sobie na wdrozenie zmian, ktére nie s3 kompatybilne wstecz.
Dlatego, chociazby zachecamy tez spotecznos¢ do tego, zeby pomagata nam w rozwijaniu
oprogramowania. Zachecamy agencje partnerskie, zachecamy agencje z naszego ekosystemu do tego, ze
jezeli maja jakies pomysty na rozwdj oprogramowania i chcieliby réwniez zainwestowac swadj czas do tego,
zeby to oprogramowanie rozwija¢, to my — zespdt open source’owy PrestaShop — jestesmy jak
najbardziej otwarci na takie sugestie i na takie checi wspdtpracy. Jezeli skontaktuje sie ktos ze mna, moge
pokierowa¢ w odpowiednig strone; moge, ze tak powiem, doprowadzi¢ takie projekty do silnika
PrestaShop. | mysle, ze wspdlnymi sitami, jesteSmy w stanie sprawié, ze ta wersja dziewigta bedzie
naprawde ciekawa wersja. Tym bardziej ze plany sa naprawde interesujace. Tylko oczywiscie wszystko jest
kwestig dobrego planowania odpowiedniegj ilosci oséb do tego, zeby nad tym pracowacd i feedbacku od
spotecznosci czy te plany sa faktycznie zgodne z tym, czego by oczekiwali, czy tez woleliby widzie¢ cos w
silniku innego.



Natomiast tutaj moge wspomniec¢ o fajnym projekcie, ktéry ma debiut w PrestaShop 8.1. Jest to nowa
karta edycji produktu w PrestaShop, ktéra powstata w stu procentach na zasadzie wspotpracy ze
spotecznoscia sprzedawcdw w naszym ekosystemie. Zespdt odpowiedzialny za rozwdj tego segmentu
back office przeprowadzit ponad 15 wywiaddw z réznymi sprzedawcami z réznych segmentéw: z
hurtownikami, ze zwyktymi merchantami prowadzacymi dziatalnos¢ B2C, z takimi, ktérzy maja 100 tys.
produktéw, z takimi, ktdrzy maja proste produkty, z kombinacjami itd. Na bazie tych wszystkich informacji
zwrotnych powstata nowa karta produktu, ktdra jest dostepna w wersji 8.1 1 ktdra drastycznie ulepsza cate
doswiadczenie uzytkownika z dziatania w zapleczu PrestaShop, jezeli chodzi o zarzadzanie katalogiem
produktu. | takie projekty réwniez beda elementem wers;ji 9.

Takze tak podsumowujac, juz dochodzac do konca: stuchamy spotecznosci, przeprowadzamy wywiady,
ankiety, mamy otwarty caty projekt na https:/github.com/PrestaShop. Tam jest réwniez sekcja dyskusja,
gdzie kazdy moze jakies sugestie swoje wysta¢ do nas. | kazdy taki pomyst jest sprawdzany przez team,
oceniany czy mozna to wdrozyd, ile czasu potrzeba. Fajna, pozytywna zmiana, ktéra widze i o ktérej chce
powiedzie¢ jest troszke powigzana z tym rozwigzaniem headlessowym, o ktérym wspominates wczesniej.
Poniewaz s3 to ludzie, ktérzy nie tylko stworzyli to rozwigzanie, ale ktérzy réwniez sa chetni do tego, zeby
konsultowa¢ wdrozenie go bezposrednio do silnika i rozwijanie go bezposrednio w silniku, czy tez wnosza
wkiad réwniez w innych miejscach oprogramowania. Takze ta spotecznos$¢ jest aktywna i rozwija to
oprogramowanie, co jest niewatpliwe bardzo pozytywna wiadomoscia dla wszystkich zainteresowanych.

G.F: No wilasnie. A Ty Mateusz cos bys dodat?

M.O: Jesli chodzi o plany na ten rok, Krystian powiedziat o wstuchiwanie sie w gtos community. No
community to jest taki duzy, duzy worek, w ktérym mieszcza sie i merchanci, i partnerzy technologiczni,
ale tez wiasnie przedstawiciele takich firm jak Convertis, partnerzy agencyjni i nad tym segmentem
przede wszystkim bedziemy sie starali pracowac¢. Program agencyjny, program dla agencji, ale tez
docelowo dla marchantéw, bo to wszystko s3 naczynia potaczone, juz w tej chwili podlega catkowitej
zmianie. Po tym, jak wystuchalismy feedbacku od wielu agencji, nie tylko polskich, ale réwniez francuskich,
wioskich czy hiszpanskich, zrozumieliSmy, ze ten program nalezy diametralnie zmieni¢. Ma on przede
wszystkim sprawié, ze bedziemy w lepszy sposdb taczy¢, matchowal ze soba poszczegdlne agencje
partnerskie wedle ich mozliwosci, ich kompetencji, z poszczegdlnymi merchantami, ktdrzy poszukuja
ustug czy to developmentowych, czy to planuja postawic¢ sklep na PrestaShop, czy zmigrowac swdj sklep z
innej platformy, czy tez beda poszukiwali ustug scisle marketingowych, a niekoniecznie
developmentowych.

Chcemy wreszcie w ramach tego programu postawi¢ na bardziej transparentne i bardziej zréznicowane
tez wyszczegdlnianie zastug poszczegdlnych partnerdw wedle ich wkiadu, czy to do projektu open source,
o ktérym modwit wczesniej Krystian, czy to wreszcie do liczby certyfikowanych programistdéw, czy to do
deklaracji sklepdw, z ktérymi dana agencja regularnie wspdtpracuje. Wiele ma zajs¢ zmian, w tym catym
programie agencyjnym, natomiast finalny skutek, finalna konsekwencja tego ma by¢ taka, ze z jednej
strony merchant ma znajdowa¢ odpowiedniego dostawce swoich ustug, o czym przed chwileczka
powiedziatem, a z drugiej strony to bardziej agencja ma w konicu dostrzec duzo wiecej korzysci
biznesowych, wizerunkowych z takiej wspdtpracy niz dotychczas.

G.F: OK. | tak sie zastanawiajac nad tym, co powiedzieliscie, to po to, zeby te sklepy mogly sie lepiej
rozwijaé, zeby mialy odpowiednie wsparcie (bo jednak to jest open source, ktéry wymaga pewnego
rozwoju; to nie jest pudetkowe rozwigzanie jak Shoper czy moze jakis inny SaaS) wymaga to wielu
programistéw.

O agencjach troche powiedzieliscie, ale zastanawiam sie, co w poprzednim roku zrobiliscie jako
PrestaShop dla programistéw. Ja wiem, ze powstata akademia dla programistéw, gdzie s3 juz
pierwsze szkolenia dostepne dla oséb, ktére chca sie ksztalcié. Ustyszatem od jednej z agencji, bo ja
akurat tego nie styszatem, ze mtodzi programisci méwia, ze dobrze mie¢ w CV napisane, ze uczj sie
PrestaShop przynajmniej na podstawowym poziomie. Jak wy to widzicie? Krystian, jak Ty to widzisz
od strony technicznej? To, co zrobiliscie na to, zeby rozszerzaé rzesze programistéw potencjalnych,
ale i tez, zeby rozwija¢ to srodowisko dookota?

K.P: Mysle, ze tutaj mozemy podzieli¢ na dwa segmenty, dwa obszary. Pierwszy, gdzie firma stara sie
dostarczy¢ obecnym merchantom z naszego ekosystemu i tym przysztym, odpowiednia jakos¢ obstugi.
Czyli musimy zadbac o to, ze jezeli mamy agencje, ktdra np. przedstawia sie jako partnerska, to faktycznie
ona daje takag wartos¢, taka propozycje wartosci merchantowi i ma takie umiejetnosci, ktére sprostaja jego
albo jej oczekiwaniom. Drugi segment, drugi obszar to jest szkolenie programistéw i tutaj mamy wiele



narzedzi. Po pierwsze witasnie Akademia PrestaShop, gdzie powstajg rézne szkolenia czy w formie
prezentacji, czy szkolenia live, ktére pozwalaja programistom poznac¢ PrestaShop od strony silnika, od
strony uzytkownika itd. Natomiast z mojej perspektywy to, co widze, ze przyniosto wielki progres, to praca
wykonana przez ludzi pracujacych przy projekcie open source.

Mamy nowa osobe, ktéra pracuje scisle z dokumentacja, ktéra zajmuje sie tylko i wytacznie dokumentacja
dla developeréw. | musisz mi uwierzy¢ Grzegorzu, ze tam naprawde tona pracy, masa godzin poszta na to,
zeby ta dokumentacja byta jeszcze lepsza, poniewaz nie jest tajemnica, ze dokumentacja PrestaShop to
zawsze byto cos, czego projekt mogt sie wstydzi¢. Natomiast od okoto dwdch lat ta dokumentacja jest na
naprawde fajnym poziomie. Jezeli jest ktos developerem, ktdéry wchodzi dopiero do naszego ekosystemu,
to moze poczuc sie odrobinke lepiej, przechodzac przez poszczegdlne obszary tej dokumentacji.
Dodatkowo, jezeli wydajemy jakas nowa wersje, dodajemy jakas nowa funkcjonalnosé, ktéra moze pomaoc
programistom, to réwniez ona jest od razu udokumentowana, od razu opisywana gdzies tam na tych
docsach PrestaShopowych, po to, zeby nie tylko mie¢ to udokumentowane, bo wypada, ale zeby pokazac
programistom, ze to oprogramowanie jest rozwijane nie tylko i wytacznie dla merchantéw, ale réwniez dla
programistéw; zeby PrestaShop traktowa¢ réwniez jako dobre narzedzie do tworzenia sklepdw
internetowych.

Bo oczywiscie mamy potrzeby merchantéw, ktére trzeba jakos$ pokrywad. | tutaj mamy, chociazby projekt
nowej strony, karte edycji produktu czy chociazby zmiany w regutach koszyka, czy w wielu innych
aspektach back office i zarzadzania sklepem jako takim. Natomiast zmienia sie rowniez wiele, jezeli chodzi
o sam silnik PrestaShop. Jezeli jesteSmy np. programisty, ktéry zna Symfony, mamy coraz wieksze
mozliwosci tworzenia modutéw, mamy coraz wieksze mozliwosci rozszerzania oprogramowania, mamy po
prostu coraz bardziej elastyczne i potezne narzedzie u naszych rak. | naszym zadaniem jest niejako
pokazaé, jakie to narzedzie ma mozliwosci, jak najlepiej z niego korzystal. | to staramy sie robi¢. Takze
firma, oferujac szkolenia, oferujac wtasnie te certyfikaty, dba o to, zeby udowodnié, ze sg w naszym
ekosystemie programisci, ktérzy maja odpowiednia wiedze, a projekt open source jest takim miejscem,
ktdry stara sie tych nowych programistdw zachecac do tego, zeby zainteresowali sie PrestaShop.

Wiemy, ze sam silnik zostat troszeczke w tyle, jezeli chodzi o ostatnie lata, ze konkurencja poszta naprzéd z
réznymi rozwigzaniami technologicznymi. Natomiast to wszystko zmienia sie w PrestaShop bardzo
szybko. Chcemy jak najszybciej migrowa¢ w petni do Symfony, chcemy jak najszybciej sprostac
oczekiwaniom programistow, poniewaz wiemy, ze programisci nie chca pracowac tylko i wytacznie z
jednym narzedziem i by¢ do niego uwiagzani. Jezeli ucza sie jakiego$ narzedzia, to po to, zeby bedac
jeszcze bardziej doswiadczonymi w obstudze tego narzedzia, mdéc potem korzystac z innych obszardw IT, z
innych platform, z innych narzedzi, poniewaz stang sie lepszymi programistami. | taki jest cel. Nie chcemy,
zeby programisci PrestaShop byli lepsi. Chcemy, zeby po prostu korzystajac z PrestaShop, stawali sie
lepszymi programistami ogdtem i do tego zmierzamy.

G.F: Ciesze sie bardzo, bo rzeczywiscie ja tez widze ruch wsréd programistéw, ze oni starajg sie
zarabiaé coraz wiecej. A zeby zarabia¢ wiecej, musza by¢é wiekszymi programistami, musza
programowac¢ w dobrych technologiach i PrestaShop jest jedna z odpowiedzi albo jedng ze Sciezek
na drodze rozwoju swojego, albo wrecz ukoronowaniem zaleznosci od oséb i tego, jak sie potrzebuje.
| przyznaje, ze wierze, ze zrobienie dobrej dokumentacji to jest od groma pracy. Sami mamy tej
dokumentacji w Convertisie z péttora tysigca stron spisanych i to robione przez 6 Ilat.
Zaktualizowanie tego i lepsze wykorzystanie to jest ciezka praca, bo czasami pewne rzeczy, pomimo
Ze sg spisane, nie sg uzywane. Trzeba do tego wracaé, trzeba inaczej do tego podchodzié. To tez jest
wyzwanie, przed ktérym stoimy. Mamy swoje tam sposoby, jak to ogarniamy. Natomiast czasami np.
jak nowy cziowiek przychodzi, to jest troche przyttoczony iloscig tych informacji, a péZniej tez ciezko
znalezé. | to caly czas optymalizujemy i stuchamy naszych nowych ludzi: co zmienié¢, co poprawié.
Kod Presty to, ile ma — milion linii? Czy dopiero setki tysiecy linii kodu?

K.P: Wiesz co, nie wiem, mysle, ze blizej setek tysiecy niz miliona. Natomiast szczerze mdwiac, nie wiem.
Nie sadze, ze to tez powoduje, ze oprogramowanie jest bardziej skomplikowane badz mniej. By¢ moze na
pewnym etapie ten poziom skomplikowania juz po prostu jest, jaki jest i dalej jest po prostu tak samo.
Natomiast faktycznie jest sporo rzeczy, ktére programista moze zrobi¢ bezposrednio, uzywajac tego, co
jest juz wbudowane w systemie, a np. wynajduje koto na nowo. | chcemy, zeby ten etap wynajdywania kota
na nowo jednak bardzo malat, bo nie ma to sensu. Czas to pienigdz i wiemy, ze efektywniejsze dziatanie z
narzedziem, jakim jest oprogramowanie PrestaShop, bedzie z korzysciag dla wszystkich.



G.F: To ja sie zgadzam. Ja sie ciesze, ze te rzeczy powstaly, bo rzeczywiscie gdzies tego brakowato. |
tak widze po rynku, ze tez ta PrestaShop jest tak naprawde juz dla tych wiekszych sklepéw i te
wieksze sklepy przychodza (wybieraja zamiast Magento zamiast Shopera, Siriusa itd.), ktére jest po
prostu tansze w rozwoju. Ma swoje wady, bo np. jest wtasnie takie mniej FIRST API, natomiast jest
tansze. A z drugiej strony, jesli powstaje takie rozwigzanie jak Binshops odnosnie do headlessu, to
jest tez duza nadzieja, ze za 2, 3 lata, gdzie to bedzie bardzo krytyczne, to juz bedzie rozwigzanie.

OK, to moze jeszcze powiedzmy na koniec. Z tego, co wiem to PrestaShop zaczyna sie tez pokazywac
z jednej strony na targach eHandlu, ale tez i bedzie PrestaShop eConnect (dobrze tu méwie, czy
Connect?) gdzie to bedzie dzien z PrestaShop, bedzie mozna sie spotkaé w sSrodowisku,
podyskutowaé z réznymi ludZzmi, ktérzy maja sklepy na PrestaShop, ale i tez agencjami, tez innymi
osobami. Co tam dobrego bedzie mozna sie dowiedzie¢? | z tego, co wiem, popraw mnie, bedzie we
wrzesniu 2023, tak?

M.O: Tak, zgadza sie PrestaShop Connect — format wtasnego eventu organizowanego przez PrestaShop
dla catego community PrestaShopowego w Polsce — wraca po 4-letniej przerwie. Mieliémy w planach
wznowi¢ to wydarzenie w roku ubiegtym, natomiast z wielu przyczyn nie udato sie tego zrealizowaé. W
tym roku mamy juz potwierdzone, ze ta konferencja sie odbedzie. Jeszcze konkretnego terminu nie
mamy, natomiast bedzie to prawdopodobnie 5, 6 lub 7 wrzesnia biezacego roku w Warszawie. Takze
zapraszamy wszystkich witascicieli sklepdw, wszystkie agencje juz obecne, partnerskie czy te, ktére
partnerami dopiero chca zostad, tak samo partnerdw technologicznych, zeby w tym evencie wzig¢ udziat.
Podobnie tez, jak i oczywiscie programistdw, o ktérych wezesniej rozmawialismy. To jest super okazja, zeby
wymieni¢ sie doswiadczeniami na temat samej platformy, dowiedzie¢ sie troche na temat nowinek
technicznych, o ktérych troche dzisiaj moéwit Krystian, sprobowac porozmawiac wreszcie o dotgczeniu do
programu agencyjnego i korzysciach z nim zwigzanych. Takze mysle, ze bedzie spora dawka wiedzy i fajna
okazja do networkingu w ramach tego srodowiska.

G.F: To brzmi ciekawie. Sam jestem ciekaw, co z tego wyjdzie. A jakie macie cele? Co chcecie
osiggnaé¢ na tym dniu? Chcecie pokazac¢ ,jesteSmy super” czy moze dac¢ jakas wartos¢ tez tym,
ktorzy przyjada? Czy po prostu spotkac sie na piwie?

M.O: Na piwie na pewno zawsze warto sie spotka¢ — nie zaszkodzi. Natomiast powaznie mdwiac, to
chcemy sie troche policzy¢, zeby zobaczyé, w jakiej kondycji w ogdle to community jest. Tak jak
wspomniatem, minety cztery lata, odkad ostatnio taki event miat miejsce. Jesli dobrze pamietam, to byto
jeszcze w czasach przed pandemicznych. Takze troche czasu uptyneto. Chcemy sie policzy¢, chcemy
zobaczy¢, jak ten ekosystem rzeczywiscie wyglada. Chcemy po prostu wznowi¢, w niektérych przypadkach
zbudowac od zera, a w niektérych przypadkach troche podreperowac istniejace relacje.

W moim obszarze, w moim kontekscie to przede wszystkim wtasnie beda partnerzy agencyjni. Chcemy sie
wstucha¢ w gtos merchantdw, no bo, w naszym open source community bardzo wazny jest feedback. O
tym mowit Krystian, o tym tez kilka razy wspomniatem ja. Takze to bedzie okazja, zeby cos powiedzied, ale
tez, a moze przede wszystkim, zeby zamienic sie w stuch. Przy piwie.

G.F: Czyli jesli chcecie przybi¢ pigtke, zobaczyé nas na zywo. O to bedzie druga okazja, zeby mnie
zobaczyé¢ i w zwiagzku z tym wyjde ze swojej norki, ktéra jest na Kabatach, jakby ktos$ szukat, w
Warszawie. Do tego mozna spotka¢ sie z innymi. Jestem bardzo ciekawy, jak to wyjdzie i juz sobie
wpisatem w kalendarz, zeby mi tam nie wpadto nic. Wiec wielkie dzieki za to, Ze sie powiedzieliscie.

Czego chtopaki Wam moge zyczy¢ na nadchodzacy rok? Bo w sumie poczatek.
M.O: Krystiana, jakies zyczenia? Wrzucitem Cie na mine.

K.P: Wiesz co, moze.. mowi sie, ze jak jest zdrowy, to jest reszta. To zycz nam zdrowia, a reszte postaramy
sie dowiezé. Natomiast jezeli chodzi o PrestaShop, to mysle, ze ten nowy program agencyjny, ten event,
ktéry ma by¢ w tym roku i generalnie praca, jaka wykonuje tutaj polski zespdt — jego celem jest
zaktywizowanie naszego community polskiego, poprawa jego kondycji i mam nadzieje, ze nam sie to uda,
ze ten rok bedzie pod znakiem takiego przebudzenia polskiego community PrestaShop. Bo tak jak
Mateusz zauwazyt, to juz sporo czasu, odkad mielismy okazje spotkal sie z innymi osobami
zainteresowanymi PrestaShop. Byta taka okazja na réznych targach eHandlu czy na eTrade Show, czy na
innych eventach, natomiast to nie jest to samo. To nie jest to samo i mysle, ze PrestaShop Connect bedzie
Swietnym miejscem do tego, zeby to community ozywié, zeby sie spotkac. | jako cel, tak ogdtem, mam
nadzieje, ze uda nam sie tutaj nasze polskie community, community w naszym regionie obudzic i



zainteresowac PrestaShop. Czy przekonaé¢ ponownie do PrestaShop, czy po prostu spowodowad, ze to
bedzie nadal wybdér numer jeden, jezeli chodzi o platformy sklepowe.

G.F: A wiec jeszcze raz wielkie dzieki chlopaki za to, ze uczestniczyli w tym podcascie. A wszystkich
stuchaczy zapraszam do odstuchania innych odcinkéw o PrestaShop i nie tylko. Materiaty, linki,
transkrypt znajduja sie na stronie Convertis.pl/numer tego odcinka — jeszcze nie wiem jaki, wiec
szukajcie. Powinienem gdzies by¢ dookota tutaj.

A z drugiej strony zapraszam Was do zapisania sie¢ na nasz newsletter z ciekawymi newsami z
e-commerce (nie tylko o PrestaShop) na stronie Convertis.pl/newsletter. Wielkie dzieki za
wystuchanie. Dzisiaj dosé krétko. Mam nadzieje, ze tresciwie. | dajcie znaé, co o tym myslicie drodzy
Stuchacze. Czes¢ i czotem! Dzigki chtopaki!

M.O: Dziekujemy!
K.P: Dzigki!



